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Un démarrage
en force

Lancée il y a moins de deux ans, Toi-
ture Da Vinci a atteint un stade dans 
son développement où ses proprié-

taires doivent déjà envisager de gérer la 
croissance. Voici la petite histoire d’un 
grand succès.

Il n’y a pas si longtemps, André Rousseau et 
John Lightfoot n’étaient que des bons amis 
qui se disaient qu’un jour, s’ils en avaient 
l’occasion, ils se lanceraient en affaires en-
semble. Puis, survint des événements dans 
leur vie respective qui ont été l’élément 
déclencheur.

John oeuvrait déjà dans le domaine de 
la construction. Il avait entendu parlé d’un 
produit de revêtement de toiture qui existe 
depuis près d’une centaine d’année mais qui 
était peu commercialisé au Québec. C’est ce 
créneau que les deux comparses ont décidé 
d’exploiter, celui d’un revêtement haut de 
gamme dont la garantie est de 50 ans. Au 
fil des contacts qu’ils se sont créés dans le 
milieu, ils ont ajouté toute une panoplie de 
produits qui répondent aux critères de qua-
lité et de durabilité, s’inscrivant ainsi dans 

« Maintenant, on 
peut habiller la 
maison au complet  ».

une optique de développement durable. Et plusieurs des 
manufacturiers avec qui l’entreprise de distribution fait 
affaire sont québécois.
Le leitmotiv de John et André est simple : mettre le client 
au centre des priorités. Ainsi, que ce soit pour des en-
trepreneurs ou des particuliers, Toiture Da Vinci joue un 
peu le même rôle qu’un chargé de projet. Le client vient 
les voir avec son projet et l’entreprise s’occupe de voir à 
ce que les produits qui cadrent avec leurs besoins soient 
livrés en temps à l’installateur. « C’est rassurant pour les 
clients d’avoir à faire affaire avec une seule personne, tou-
jours la même. Comme ça, ils n’ont pas à répéter leurs 
besoins à plusieurs intervenants », explique André.

C’est ce qui a fait en sorte qu’en peu de temps, Toiture Da Vinci 
s’est allié plusieurs partenaires afin d’offrir toute la gamme de pro-
duits pour répondre aux besoins de leurs clients et aussi de suggé-
rer des entrepreneurs bien formés qui pourront prendre en charge 
l’installation des produits.

Donc, en à peine un an, Toiture Da Vinci a ajouté à sa gamme de 
produits le revêtement extérieur. « Maintenant, on peut habiller 
la maison au complet. Les gens aiment ce qui est clé en main, ils 
aiment pouvoir tout trouver au même endroit. Mais notre priorité 
restera toujours les revêtements de toiture », explique André.

Une expansion rapide

« Tout le monde espère arriver à un stade confortable dans sa vie, 
mais réaliser que ça déboule aussi vite, c’est surprenant! », confie 
John. Depuis un an, les propositions de partenariat affluent de la 
part de manufacturiers qui se sentent des affinités avec l’entre-
prise qui a mis au cœur de ses priorités la volonté d’offrir des pro-
duits durables et de qualité.

D’ailleurs, les deux entrepreneurs sont présentement sur le 
point de conclure une entente de partenariat qui pourrait don-
ner une autre poussée de croissance à leur entreprise. « On com-
ment à envisager de trouver un autre investisseur! », lancent les 
deux hommes.

Un bon coup de pouce

André et John s’entendent pour dire qu’une partie de leur succès 
est attribuable au soutien qu’ils ont eu de la part de la Société de 
développement économique de Lévis et à la formation en démarrage 
d’entreprise qu’ils ont suivi au Centre de formation Gabriel-Rous-
seau. « Ils nous ont aidé à croire qu’on pouvait réussir, tout en nous 
faisant regarder de façon rationnelle la faisabilité de notre projet. 
C’est un gros support ça! », conclut André. Ils ont par ailleurs bé-
néficié d'une aide financière dans le cadre du programme Triple F 
pour l'achat d'équipements et aux fins de commercialisation.

André Rousseau et John Lightfoot, copropriétaires de la jeune ++
entreprise Toiture Da Vinci inc.
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Vous n’êtes plus seul
Faites un don en ligne ou par la poste

www.douleurchronique.org

AQDC
61, Maison de la poste
Montréal (Qc)  H3B 3J5

ASSOCIATION QUÉBÉCOISE
DE LA DOULEUR CHRONIQUE
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